
Som iværksætter i DI er det lettere at sætte din  
virksomhed på verdenskortet. 

ER DU IVÆRKSÆTTER 
MED GLOBALT UDSYN?	
>

DI hjælper dig 
med at få styr på alt 
fra udvælgelse af det 
rette marked 
til det praktiske omkring 
dokumentkrav, regler for 
eksport og etablering.

Hvad tilbyder DI?
Se mere om hvad DI tilbyder iværk-
sættere på ambitioner.di.dk

Du kan også ringe til vores afdeling for 
mindre og mellemstore virksomheder 
på 3377 3377. 



> 	Own Man

Overvejer du, hvordan du kan etablere dig 
lokalt, f.eks. i Rusland, med mindst mulig 
risiko, er Own Man måske noget for dig. 	
	
DIBD har ”Own Man” i Rusland, Kina og 
Indien. Med dette koncept får du en unik 
chance for at starte op eller udvide dine 
aktiviteter på et af disse markeder med 
en lokal medarbejder, som arbejder for 
din virksomhed i tæt sparring med DIBD.
Du opnår en effektiv opstartsperiode, 
hvor det pågældende markedspotentiale 
undersøges grundigt, før en eventuel  
beslutning omkring etablering tages.

Læs mere på
Own Man i Rusland: omir.dk
Own Man i Kina: omic.dk
Own Man i Indien: omii.dk

DIBD har også kontorer i Sao Paulo, 
Brasilien og i New York, USA. 

Læs mere på	  
dibrasilien.dk
diusa.dk

> 	Eksporthåndbogen

Eksporthåndbogen er et opslagsværk på 
internettet, der indeholder 40.000 oplys-
ninger relateret til eksportteknik fordelt 
på 190 lande. Den opdateres løbende, så 
du altid kan være sikker på at du får de 
nyeste informationer. Eksporthåndbogen 
kan desuden bruges som et værktøj i for-
bindelse med udvælgelse af nye eksport-
markeder.

Gratis rådgivning
Når du bestiller et abonnement på Eks-
porthåndbogen, får du desuden adgang 
til personlig rådgivning om eksporttek-
niske spørgsmål. Som medlem af DI’s 
Iværksætternetværk får du rabat på Eks-
porthåndbogen.

Certifikatkontoret
På DI’s certifikatkontor, der er godkendt 
som handelskammer, kan du få udstedt 
oprindelsescertifikater, specialerklærin-
ger, ATA-carneter og få påtegnet eksport-
dokumenter.

Læs mere på marked.di.dk/eksport
kontakt Certifikatkontoret på 3377 3965.

> 	International Afsætning

Overvejer du, om du skal begynde at eks-
portere eller udvide dine eksisterende ak-
tiviteter i udlandet? DI hjælper dig med at 
finde det rette marked og komme i gang 
med eksporten eller optimere igangvæ-
rende strategier.

DI International Business Development 
(DIBD) tilbyder en række velprøvede 
værktøjer, der er baseret på afdelingens 
omfattende erfaringer med at hjælpe DI-
medlemmer med at udvælge, påbegynde 
og udvide deres internationale aktiviteter.

Blandt DIBD’s kernekompetencer er:

•	 Markedsudvælgelse
•	 Kundesegmentering
•	 Partnerudvælgelse
•	 Optimering af afsætningskanaler,  
	 inkl. agenter og distributører

I samarbejde med DIBD’s erfarne konsu-
lenter defineres målsætninger og strate-
gier samt ressourcebehovet, således at 
din virksomhed har det optimale beslut-
ningsgrundlag i forbindelse med den in-
ternationale satsning.

Som medlem af DI har du naturligvis al-
tid mulighed for at kontakte DIBD for en 
uforpligtende snak om, hvad der er den 
rigtige vej frem for din virksomhed.

Læs mere på dibd.dk eller 
kontakt DIBD på 3377 3377

Få hjælp til at  
definere målsæt-
ninger, strategier  
og ressourcebehov


